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			B2B-VERTRIEB 4.0


		

				

				
				
							Ich helfe Ihnen, neue Wege im Vertrieb zu gehen, damit Sie Ihre Zukunft sichern.
						

				

				
				
					
			
						
						Gratis Erstgespräch buchen
		
					
		

				

				

					

		

				
			
							

		

					

		
				
						
					
			
						
				
			
Zwischenmenschliche Beziehungen als Schlüssel zum Vertriebserfolg aus dem Kurs „Empathisches Verkaufen für Sales-Fachkräfte“ von Alexandra Langstrof

		

				

					

		

				
			
						
				
			LinkedIn Learning
		

				

				
				
							Der neueste Online Kurs auf LinkedIn wurde am 15.01.2024 veröffentlicht. 
In diesem Kurs beschreibt Alexandra Langstrof die Wirkung und Bedeutung von Empathie auf den Vertrieb und zeigt Vertriebsleiter:innen, wie Empathie in das Management und die Weiterbildung von Vertriebsteams eingebunden werden kann.

Lernen Sie, wie Sie mit Hilfe von Empathie die Teamleistung verbessern können und helfen Sie Ihren Verkäufer:innen, Kundenbeziehungen zu vertiefen und den Umsatz zu steigern.
						

				

				
				
					
			
						
						Zum Online-Kurs auf LinkedIn
		
					
		

				

				

					

		

					

		
				
						
					
			
						
				
					
			
				Liebe Alexandra Langstrof, danke für das tolle Lernvideo und das beigefügte Arbeitsblatt. Dir zuzuhören macht Spaß und ist motivierend, sich weiter mit dem Thema zu beschäftigen. Hab einen wunderschönen Tag. 
(Kommentar auf LinkedIn von einer Teilnehmerin des LinkedIn Learning Kurses)			

					

				

				

					

		

					

		
				
						
					
			
						
				
			  Klicken Sie auf den unteren Button, um den Inhalt von www.linkedin.com zu laden.
 Inhalt laden
 
 



Online Vertrauen aufbauen  aus dem Kurs „B2B-Vertrieb heute: digital und persönlich“ von Alexandra Langstrof

		

				

					

		

				
			
						
				
			LinkedIn Learning
		

				

				
				
							Der Online Kurs wurde am 6.12.2022 veröffentlicht und 8.946 mal gespeichert. (Stand: 18.01.24)  👉🏻 Fast 3.600 erhielten bereits das Zertifikat und lernten:
Wie sie in ihrem „Vertrieb 4.0“ das Thema Vertrauen in den Mittelpunkt stellen und den persönlichen Kontakt in der eher unpersönlichen Onlinewelt zu ihrem Erfolgsrezept machen.
Sie haben Interesse? Neben den Inhalten erhalten Sie im Kurs auch einen Werkzeugkoffer für interaktive Online-Meetings, die nicht nur Spaß machen, sondern auch effektiv und effizient sind.
						

				

				
				
					
			
						
						Zum Online-Kurs auf LinkedIn
		
					
		

				

				

					

		

					

		
				
						
					
			
						
				
			Vertrieb 4.0 - bereit für die richtigen Leads?
		

				

				
				
			Die Zukunft beginnt JETZT.
		

				

				
						
					
			
						
				
					
			
						
		

				

				

				
				
			
		
						
				
					
						Beratung					
				

									
						Die Zukunft HEUTE gestalten.					

							

		

				

				

				
				
					
			
						
						
							
						Mehr erfahren
		
					
		

				

				

					

		

				
			
						
				
					
			
						
		

				

				

				
				
					
						
				
					
						Training					
				

									
						Nachhaltig Wissen verankern.					

							

		

				

				

				
				
					
			
						
						
							
						Mehr erfahren
		
					
		

				

				

					

		

				
			
						
				
					
			
						
		

				

				

				
				
					
						
				
					
						Coaching					
				

									
						In die volle Kraft kommen.					

							

		

				

				

				
				
					
			
						
						
							
						Mehr erfahren
		
					
		

				

				

					

		

					

		
					

		

					

		
				
						
					
			
						
						
					
			
						
				
			Digital Sales Manager:in
		

				

				
				
							Dieser von Frau Langstrof durchgeführte interaktive IHK-Zertifikatslehrgang macht Sie fit für den Vertrieb 4.0. Sie lernen, On- und Offline-Vertriebsmaßnahmen souverän zu verbinden und stellen am Ende des Lehrgangs eine umsetzbare Digital Sales Strategie für Ihr Unternehmen vor. Diese Tage werden Ihnen lange positiv in Erinnerung bleiben! Garantiert! 
						

				

				
				
					
			
						
						Zu den Teilnehmerstimmen
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			Vertrieb 4.0
		

				

				
				
			Veranstaltungen & Termine
		

				

				
						
					
			
						
				
							


	
		 Digital Sales Manager (Zertifikatslehrgang) IHK Düsseldorf
				

		Datum:
 am 15. März 2024 9:00 


		 Mehr erfahren 
 

		


		 Digital Sales Manager (Zertifikatslehrgang) IHK Düsseldorf
				

		Datum:
 am 12. April 2024 9:00 


		 Mehr erfahren 
 

		


		 Digital Sales Manager (IHK-Zertifikatslehrgang) Sauerland
				

		Datum:
 am 28. Mai 2024 9:00 


		 Mehr erfahren 
 

		

						

				

					

		

					

		
				
						
					
			
						
				
					
			
						
						Alle Termine ansehen
		
					
		

				

				

					

		

					

		
					

		

					

		
				
						
					
			
						
				
			Kooperationspartner
		

				

				
				
					
								
						
												

											

										
						
												

											

										
						
												

											

										
						
												

											

										
						
												

											

										
						
												

											

							

				

				

					

		

					

		
				
						
					
			
						
						
					
			
						
				
					
			
						

		

				

				

				
				
					
						
				
					
						Kompetent					
				

									
						Regelmäßige Weiterbildungen und  Anwendungen in der Praxis 					

							

		

				

				

					

		

				
			
						
				
					
			
						

		

				

				

				
				
					
						
				
					
						Zuverlässig					
				

									
						Getroffene Zusagen werden pünktlich eingehalten 					

							

		

				

				

					

		

				
			
						
				
					
			
						

		

				

				

				
				
					
						
				
					
						Inspirierend					
				

									
						Erleben Sie Begeisterung, die ansteckend wirkt					

							

		

				

				

					

		

					

		
				
						
					
			
						
				
					
			
				+
				0
				
			

							Jahre Erfahrung
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							Teilnehmer:innen

					

				

				

					

		

					

		
				
				
					
			
						
						Mehr erfahren
		
					
		

				

				

					

		

					

		
				
							

							
					
			
						
				
					
			    Mit dem Laden des Videos akzeptieren Sie die Datenschutzerklärung von YouTube.
Mehr erfahren
 Video laden
  YouTube immer entsperren
 
 
 



		

				

				

					

		

				
			
						
				
			Die Kunst, Bedürfnisse der Menschen zu verstehen
		

				

				
				
							Dieses Video veranschaulicht, wie aktives Zuhören Sie dabei unterstützt, die Bedürfnisse Ihrer Kunde:innen besser zu verstehen.
						

				

				
				
					
			
						
						Zum YouTube-Kanal
		
					
		

				

				

					

		

					

		
				
						
					
			
						
				
			Echte Referenzen
		

				

				
				
			Das sagen Kund:innen & Teilnehmer:innen
		

				

				
				
																										

				

				
				
			
		
			
				
											
									
							
					
						"Bedingt durch das starke Wachstum unseres Unternehmens wurden Verbesserungen in der Organisation notwendig. Ebenso musste die interne Kommunikation in den einzelnen Vertriebsphasen als auch die Vertriebsstruktur optimiert werden. Mit  Hilfe der Beratung durch Frau Langstrof wurden dazu interne Qualitätszirkel mit den Beschäftigten eingerichtet, die sich mit den Schwachstellen beschäftigten und Verbesserungsvorschläge erarbeiteten. Die Umsetzung dieser Maßnahmen festigt die Marktposition unseres Unternehmens nachhaltig und schafft die Grundlage für weiteres Wachstum und die Einstellung weiterer Mitarbeiter.					

									

						
								Max EschweilerGeschäftsführer			

		

								

											
									
							
					
						"Ich kann nur bestätigen, dass das Arbeiten mit Frau Langstrof viel Spaß macht. Sie paart ihre Professionalität mit viel menschlichem Einfühlungsvermögen und das macht sie zu einem ganz besonderen Geschäftspartner. Klare Empfehlung von meiner Seite."					

									

						
								Stephan ZülchGeschäftsführer			

		

								

											
									
							
					
						"Ich bin ohne große Erwartungen in den IHK Kurs Digital Sales Manager gegangen und bin positiv überrascht worden. Alex hat nicht nur die Inhalte kompetent und qualitativ hochwertig vermittelt, sie hat es auch geschafft, innerhalb kürzester Zeit eine Beziehung zwischen allen Beteiligten aufzubauen. Diese Beziehungsebene war super, da man so als Team hochmotiviert an die gestellten Aufgaben herangegangen ist und ein Jeder über sich hinauswachsen durfte.

Alles in allem ein klasse Kurs, in dem ich viel Wissenswertes mitnehmen konnte."					

									

						
								André JansenTeamleader Sales			

		

								

											
									
							
					
						"Der Kurs Vertrieb 4.0 über die IHK mit Alex Langstrof ist sehr empfehlenswert. Durch die Möglichkeit, aktiv mitzuarbeiten und sich am Kursverlauf zu beteiligen, war es ein sehr angenehmes Seminarklima. Die Inhalte konnte Alex gezielt und verständlich näher bringen und wir konnten so einiges lernen und für unsere eigene Arbeitsweise umsetzen. Vielen Dank, Alex!					

									

						
								Valerie HirnsteinIndustriekauffrau			

		

								

											
									
							
					
						"Ich kenne Frau Langstrof bereits seit 10 Jahren aus der IT. Nachdem ich sie nun auf unserem Jubiläumsabend als charmante, humorvolle und zugleich wandlungsfähige sowie souveräne Moderation, Entertainerin und Sängerin erlebt habe, bin ich mehr als begeistert! Ich hatte einen Mitschnitt von ihr als Moderatorin der 1. Düsseldorfer Redenacht gesehen und dachte, das wäre etwas, um unserem Jubiläums-Event einen "roten Faden" zu geben. Frau Langstrof hat meine Erwartungen bei weitem übertroffen! Sie hat sich detailliert und konzentriert auf die Zielgruppe, auf die Situation und ihre Rollen vorbereitet. Als verantwortliche Veranstaltungsplanerin bekam ich viel positives Feedback von unseren Gästen!					

									

						
								Patricia MerlinoExecutive Assistant			

		

								

											
									
							
					
						"Frau Langstrof ist begeisterte IT-Vertriebsexpertin, das spürt man bereits im ersten Telefonat. Durch ihre freundliche und kompetente Art weckte sie mein Interesse - erkannte ich doch sofort, dass sie sich auf den Dialog professionell vorbereitet hat. Wir profitieren von ihren ganzheitlichen IT-Vertriebserfahrungen und ihre Vertriebsstrategien begeistern mich. Sind diese zum einen realistisch und innovativ - zum anderen passen sie auch zu unserem Budget. Durch ihre langjährige Markterfahrung in der IT-Branche kennt sie unsere Zielgruppen genau und weiß, wie wir diese am besten erreichen können. Wer einen Vertriebsprofi sucht, der sympathisch ist, respektvoll mit Menschen umgeht, klar kommunizieren kann und die Fähigkeit besitzt, langfristige Kundenbeziehungen aufzubauen - dem kann ich Frau Langstrof nur empfehlen."					

									

						
								Michael KeilFounder & CEO			

		

								

											
									
							
					
						"Ein ganz besonderer Kurs - vielen Dank für den neuen Blickwinkel. Ich bin sehr neugierig in den IHK Kurs "Digital Sales Manager" gegangen. Herausgekommen bin ich mit ganz neuen Sichtweisen, die meine tägliche Arbeit in Zukunft sehr verändern wird. Frau Langstrof vermittelt das Wissen mit verschiedensten Techniken und man bekommt jedes Mal einen AHA-Effekt. Das Erlernte konnte ich sofort in die Praxis umsetzen und hatte schon einige sehr positive Kundentermine.  Frau Langstrof schafft es mit ihrer ruhigen und kompetenten Arbeitsweise, in kurzer Zeit fremde Personen zu einem Team zu formen. Das Team hat von- und miteinander sehr viel gelernt. Das Erstellen der Fotoprotokolle bietet eine sehr gute Möglichkeit der Reflexion. Ich freue mich jetzt schon darauf, mein Wissen - on- und offline einzusetzen und auszubauen. Vielen Dank, liebe Alex!"					

									

						
								Susann Ölke-WiegmannVertriebsaußendienst			

		

								

											
									
							
					
						Digital Sales Manager - super Kurs - hat viel Spaß gemacht mit Alex. Man nimmt unglaublich viel aus dem Kurs mit und kann dies schnell und mit etwas Arbeit gut im Unternehmen integrieren. Preis - Leistung meiner Meinung nach super!!					

									

						
								Maurice HenkCEO			

		

								

											
									
							
					
						"Wir haben den Workshop "IT-Vertrieb 4.0" von Frau Langstrof für eine Veranstaltung unseres Unternehmens gebucht. Knapp 40 Teilnehmer (viele Studenten vor allem) waren durchweg begeistert. Über Zoom hat Frau Langstrof 4 Stunden lang alle Teams gefordert und gefördert. Gerne wieder, vielen Dank!"					

									

						
								Kim PhamGründungsberaterin			

		

								

											
									
							
					
						"Das Seminar war sehr gut. Viele Übungen, lockere Atmosphäre, fundierte interaktive Übungen und obendrein eine Menge Spaß. Feedback gab es von der Gruppe und der Dozentin nach jeder Übung. Durch diese zwei Seiten war das Seminar besonders hinsichtlich der Wirkung auf andere interessant. Für Digital Sales Manager würde ich das Seminar unbedingt weiterempfehlen. TOP👍🏻					

									

						
								Abbas KöksalGeschäftsführer			

		

								

											
									
							
					
						Wir entschieden uns für das Coaching von Frau Langstrof, um unser Vertriebsteam zu stärken und die Verkaufsleistung zu steigern. Sie zeigte ein beeindruckendes Verständnis für Verkaufsstrategien und ist in der Lage,
unsere aktuellen Herausforderungen zu analysieren und maßgeschneiderte Ansätze zu entwickeln, die genau auf die Bedürfnisse unseres Teams zugeschnitten sind. Ihr praxisorientiertes Training fördert maßgeblich die direkte Anwendbarkeit
der neu erlernten Fähigkeiten. Insgesamt ist meine Erfahrung mit Frau Langstrof äußerst positiv. Ihre Fachkenntnis, Empathie und ihr Engagement tragen dazu bei, unser Vertriebsteam nachhaltig auf ein neues Niveau zu heben.					

									

						
								Enver YilmazSales Operations & Enablement Manager 			

		

								

											
									
							
					
						So spielerisch und strukturiert habe ich bislang noch kein Wissen vermittelt bekommen! Alex ist top qualifiziert und arbeitet hochprofessionell. Ihre sympathische und zielstrebige Art machen das Thema Bildung zu einem besonderen Erlebnis. 5 Sterne! Absolut empfehlenswert.					

									

						
								Oliver Rausch			

		

								

											
									
							
					
						Ich habe die Fortbildung "Digital Sales Manager" (IHK) erfolgreich beendet und ich muss rückblickend sagen, dass es sich um eine der besten Fortbildungen gehandelt hat, die ich je besucht habe. Alex schafft es, diese Seminartage unterhaltsam, kurzweilig und sehr interessant zu gestalten. Ich habe sehr viel gelernt und mitgenommen. Die Gruppe war super und ich empfehle diese Fortbildung uneingeschränkt! Danke für den ganzen Input und die tolle Zeit 🙂					

									

						
								Susanne BernatzkiTeamleitung			
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						Weitere Feedbacks
		
					
		

				

				

					

		

					

		
				
						
					
			
						
						
					
			
						
				
			Tipps & Tricks
		

				

				
				
			Neueste Blog Artikel
		

				

				
				
							Hier finden Sie alles rund um das Thema Vertrieb 4.0. Jeden Monat erhalten Sie Aktuelles aus der Praxis für die Praxis. Lassen Sie sich inspirieren!
						

				

					

		

				
			
						
				
					
			
						
						Alle Artikel
		
					
		

				

				

					

		

					

		
				
				
			
		
				
			
				

				Coaching

				
				
			
				Angst im Vertrieb: Blockaden lösen			
		

				
			Das NEIN gehört zum Vertriebsalltag und doch löst Ablehnung in Menschen unangenehme Gefühle aus. Dies kann sogar zu Blockaden führen. Erfahren Sie im Blog-Artikel, wie Sie mit der Angst im Vertrieb umgehen und jede Erfahrung für sich nutzen können.

		

		
		
			Weiterlesen »		

				

				
					
			10. März 2024		
				

					

		
				
			
				

				Digitalisierung

				
				
			
				Authentisch im Vertrieb			
		

				
			„Wie kann ich im Vertrieb authentisch sein? Geht das überhaupt? “

Hat Sie diese Frage auch schon einmal beschäftigt? 

Obwohl das nicht nur auf Verkäufer und Verkäuferinnen zutrifft. Es scheint ein Stück weit so, als ob manche Menschen häufig Masken tragen. 

Da gerade der Straßenkarneval begonnen hat, passt das Thema  🥳

		

		
		
			Weiterlesen »		

				

				
					
			8. Februar 2024		
				

					

		
				
			
				

				Coaching

				
				
			
				Was ist besser? Training in Präsenz oder online?			
		

				
			Weiterbildung ist wichtig. Um auf dem Markt „up-to-date“ zu bleiben oder um seine Fähigkeiten auszubauen. Dazu bieten sich heute viele Möglichkeiten. In Präsenz, aber auch online. 👩🎓👨🎓👉 Was eignet sich für Sie und Ihre Situation besser?  1️⃣ Trainings vor Ort  2️⃣ Online-Trainings 3️⃣ hybride Veranstaltungen. Dazu mehr im aktuellen Blog-Beitrag…

		

		
		
			Weiterlesen »		

				

				
					
			11. Januar 2024		
				

					

		
				

		
				

				

					

		

					

		
				
						
					
			
						
				
																										

				

					

		

				
			
						
				
			Der Mensch steht im Mittelpunkt
		

				

				
				
			Aus der Praxis - für die Praxis
		

				

				
				
							Alexandra Langstrof hat die ersten Schritte der Digitalisierung live erlebt. Und dabei festgestellt: Der Mensch ist dabei das Wichtigste und das Interessanteste. Sie liebt die Arbeit mit Menschen. Und vermittelt das Wissen mit spielerischer Leichtigkeit – in Coachings, Beratungen, Trainings.
Menschen sind etwas Besonderes. Sie haben eine Fähigkeit, die weder Tiere noch Computer besitzen: Sie können in die Vergangenheit, ins Jetzt und in die Zukunft denken und Neues erschaffen! Kreativ sein! Sie zeigt Ihnen, was heute alles möglich ist und bringt Sie auf neue Ideen!
Computer können Daten auswerten, d. h. Informationen abgleichen, die bereits vorhanden sind. Und das schneller und genauer als das menschliche Gehirn. Aber – Menschen können sich dies wunderbar zunutze machen.
						

				

					

		

					

		
				

				
					
							

							
					
			
						
						
					
			
						
				
			B2B Vertriebstipps in Ihrem Postfach		

				

				
				
							Sichern Sie sich gratis Zugriff auf Aktuelles, Tipps und Angebote. 
Alle 4 bis 6 Wochen erscheint der Newsletter, damit Sie up-to-date bleiben!
						

				

					

		

				
			
						
				
					

 Ich habe die Datenschutzerklärung gelesen und bin damit einverstanden.




Wenn du ein Mensch bist, lasse das Feld leer: 



				

				

					

		

					

		
					

		

					

		
				
							

							
					
			
						
						
					
			
						
				
														
															
													

				

				
				
							Niermannsweg 11 – 15 | 40699 Erkrath
Telefon +49 211. 42 38 97 10
Mobil +49 175. 75 67 181
E-Mail info@langstrof.eu
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						Facebook
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